Unikt emballagesystem |oste
Doorias problem med transportskador.

For tva ar sedan bestdmde sig Anders Jansson pd svenska
Dooria att fa bukt med det 6kande antalet transport-
skador som plagade foretaget. Han vdnde sig till
Papyrus och tillsammans tog vi oss an utmaningen att
ta fram vdrldens bésta dérremballage. Resultatet blev
ett unikt system som inte bara skyddar dérrarna utan

ocksd dr miljosmart och minimerar lagret.

Bakgrund och problem

Dooria AB ar en av Nordens storsta tillverkare av kvalitets-
dorrar. Varje ar levererar man hundratusentals dorrar

i forsta hand med hjalp av externa transportforetag.
Tyvarr drabbades foretaget av en oacceptabel hog andel
transportskador — som varst fick var femte dorr nagon
form av transportskada — vilket givetvis skadade fortro-

endet hos Doorias kunder.

“I ldngden var situationen férstds ohdllbar.
Sd jag bad Papyrus hjdlpa mig ta fram ett
nytt system fér emballering.”

L6ésning

Papyrus saljare lyckades luska fram ett litet foretag
utanfor Jonkoping — Sealed Air — som satt pd ett
emballagesystem som kunde passa Dooria perfekt.
Problemet var att maskinen bara kunde géra standard-
skydd och Dooria behdvde en unik produkt. Darfor
utforde Papyrus och Dooria tillsammans med Sealed Air
flera tester i Holland och tog fram en emballagemaskin
som tillverkar ett flexibelt skydd som passar dorrarnas
hérn men aven kan knackas och anvéandas pa kanterna.
Pa sa vis slipper man stalltider p& maskinen. Den storsta
fordelen ar dock att materialet till skydden tillverkas pa
plats av tva vatskor som tar minimalt med utrymme.
Darmed slipper man den dyra och tidskravande hante-

ringen att ha stora mangder skydd pa ett separat lager.

“Tva hundraliters fat av vdtskorna till skydds-
materialet motsvarar dttio kubikmeter EPS!
Darfor slipper vi kostsamt lagerutrymme och
energikrévande transporter.”

Anders Jansson, distributionsansvarig Dooria

Resultat

Maskinen star nu pa Doorias centrallager och spottar
ur sig precis det antal skydd som behévs fér dagens
emballering. Totalt har de satsningar som Dooria
genomfort i samarbete med Papyrus lett till att
transportskadorna minskat med hela 70 procent.
Dessutom sparar man bade pengar och minskar

miljopaverkan med det nya systemet.

“Det dr inte sa vanligt att foretag i Papyrus
bransch satsar sa mycket tid och pengar
pd projektering dat sina kunder. Ofta néjer
de sig med att sdlja befintliga produkter.”
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“Papyrus helhetslosning
gor allt sa mycket smidigare”

Ndr KappAhl, den ndst stérsta modekedjan i Sverige,
skulle vilja ny packleverantér virderade de ett par
faktorer extra hogt. Fanns det forutsdttningar att ha
en riktigt ndra relation med sdljarna? Garanterades
man snabba leveranstider? Kunde leverantéren

anpassa sig efter just KappAhls behov?

Med 325 butiker i fem lander som processar en enorm
volym av klader ar det inte sarskilt konstigt att man
stéllde stora krav pa sin packleverantor. Valet foll till

slut pa Papyrus.

- Vi lockades mycket av tanken pa att ha en och samma
leverantor till alla véra packprodukter. Tidigare hade vi
en mangd olika leverantorer; en for well, en for band-
ning, en for inplastning och sa vidare. Papyrus helhets-

[6sning gor allt sa mycket smidigare. Dessutom far vi

For mer information, kontakta:

Joakim Bylund, séljare Industri pa Papyrus, tel: 01051-726 03

joakim.bylund@papyrus.com

bra service och snabba leveranser, sager Lars-Anders

Johansson, produktionsledare pa KappAhl.

Samarbetet mellan KappAhl och Papyrus har nu pagatt
under tva ar och resulterat i ett flertal specialtillverkade
produkter, unikt framtagna for att tillgodose KappAhls
behov. Det ror sig bland annat om kartonger med
specialmatt, galglador och tejp. Dessutom levererar
Papyrus kladplast till alla hdangande plagg. KappAhls
huvudkontor ligger i MdIndal i anslutning till en automa-
tiserad distributionscentral. Lagret &r ett av norra Europas

modernaste vilket gor Papyrus arbete extra spannande.

- KappAhl ar med sina unika krav en typisk Papyruskund!
Har arbetar vi precis sa som vi vill géra med vara kunder,
vi har ett mycket ndra samarbete och ser till att I6sa deras

specifika behov, sager Joakim Bylund pa Papyrus.

Lars-Anders Johansson, produktionsledare pa KappAhl, tel: 031-771 56 39

lars-anders.johansson@kappahl.com
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Allt pa samma pall nar Mercedes handlar.

Fran reservdelslagret pG Mercedes-Benz i Lerum skickas
reservdelar till aterférsdljare runtom i Sverige. Det ér
mycket som ska packas, férvaras och skyddas. Vindrutor,
bildérrar och stralkastarremmar packas i lador och

transporteras vidare.

— Vara lador maste vara hallbara, stabila och av bra kvali-
tet. Annars kan delarna ga sonder, sager Jonas Bengtsson,

ansvarig for inkép pa Mercedes-Benz.

Sedan lang tid tillbaka handlar man allt packmaterial
fran Papyrus.

— Séljaren pa Papyrus ar inte bara saljare utan en ocksa
expert. Han kan tala om for oss vilka |6sningar och
produkter som &r bast, menar Jonas. Darfor har vi lador

som garanterat héller for vara produkter.

For mer information, kontakta:
Glenn Dahl, séljare Industri pa Papyrus, tel: 01051-726 82
glenn.dahl@papyrus.com

Mercedes-Benz handlar inte bara lador och tejp av
Papyrus, utan passar pa att samla alla inkop till samma
stélle. Med pa pallen kommer ocksa toalettartiklar,
tval och kaffemuggar.

— Det ar smidigt att ha en leverantor for allt.

Mercedes-Benz gor de storre inkdpen nagon gang per
ar och skoter sjadlva bokningen via Papyrus e-handel.

— Det fungerar utmarkt. Det allra basta ar leverans-
sakerheten. Bestiller jag mina varor idag vet jag att

de kommer imorgon, sager Jonas.

Jonas Bengtsson, platschef pa Mercedes Benz, Lerum, tel: 0302-24 100

jonas.bengtsson@daimler.com
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