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FOKUSOMRÅDEN

• Tillbehör & reservdelar

• Bilel & datautrustning

• Däckhandel

• Bilplåt- och billackering

• Karosseri

• Lackering

• Styling

• Bensin & servicestationer

• Miljö

BILVERKSTAD
SVERIGES VIKTIGASTE MÖTESPLATS 
FÖR BILVERKSTÄDER 2010

IF ONLY ALL TRADE SHOWS WERE THIS EASY ! 

KISTAMÄSSAN, STOCKHOLM

12-13 JANUARI 2010       SVERIGE

Boka online för att få 

bästa tillgängliga monter just nu!

Möt rätt besluts-
fattare på Sveriges 

största marknad 
för bilverkstäder



 www.easyFairs.com

easyFairs® koncept

easyFairs arrangerar tids- och kostnads-

effektiva tvådagars säljmässor som endast 

besöks av inköpare och beslutsfattare. För att 

deltaga bokar du en allt-i-ett modul till ett fast 

pris där det mesta ingår som behövs för att 

ställa ut. När du kommer till säljmässan står din 

monter färdig och du kan börja göra affärer 

direkt. På easyFairs utvecklar du dina 

affärskontakter och skapar försäljning till en 

bråkdel av kostnaden för en traditionell mässa.

easyFairs erbjuder tids- och kostnadseffektiva 

säljmässor i fl era europeiska länder – med 

minimal insats öppnas möjligheter att utveckla 

ditt företags verksamhet på nya marknader.

easyFairs säljmässor besöks av de inköpare 

och beslutsfattare du vill träffa eftersom 

säljmässorna arrangeras branschvis och region-

alt - effektivt för både utställare och besökare. 

easyFairs är också ett grönt alternativ: 

säljmässor med minsta möjliga miljö-

konsekvenser.

Trade shows for people who 
simply want to do business

easyFairs® BILVERKSTAD erbjuder kostnadsfria learnShops 

– oberoende, korta miniseminarier som bidrar till att skapa maximal 

cirkulation runtom på säljmässan. 

Vill du bjuda in en kund för att presentera ett kundcase? Detta kan vara 

det ideala tillfället för dig att höja profi len på dina produkter och lösningar. 

Kontakta oss för mer information.

Mälardalen - Sveriges största

marknad för bilverkstäder

Den svenska bilservicemarknaden genomgår nu en strukturomvandling 

och avreglering som öppnar för nya spännande affärsmöjligheter. 

I Sverige omsätter bilservice och bilreparationer inkl. däck, glas och plåt 

cirka 37 miljarder kronor per år. Stockholmsregionen är landets klart 

största marknad för bilverkstäder med närmare hälften av den samlade 

bilparken och mer än 1200 bilverkstäder. Här fi nns därför ett tydligt 

behov av en samlad mötesplats för bilverkstadsbranschen. 

Efter kontakt med ett 100-tal bilverkstäder i Mälardalen har vi specifi kt 

klarlagt vilka deras främsta frågeställningar och utmaningar är just nu. 

Det står helt klart att verkstäderna efterfrågar ett regionalt forum där 

de kan utveckla sin kunskap för ett effektivare arbete, träffa gamla och 

nya leverantörer, se produktnyheter och göra affärer.

easyFairs® BILVERKSTAD, som arrangeras på Kistamässan 12-13 januari 

2010, är inte ytterligare en mässa för branschen. Det är ett säljevent och 

en mötesplats för leverantörer och inköpare från bilverkstadsbranschen i 

Mälardalen, där de allra fl esta inte besöker någon annan fackmässa. Här 

kan besökarna ta del av nyheter, få ökad kunskap och självfallet göra 

affärer. easyFairs® BILVERKSTAD är helt enkelt en mötesplats där 

leverantörer får möjlighet att direkt och kostnadseffektivt presentera 

nyheter och skapa dialog med intresserade beslutsfattare på Sveriges 

viktigaste marknad för bilverkstäder.

Välkommen som utställare!

 Ett säljevent i Stockholm är intressant eftersom 
Mälardalen är en mycket stor och viktig marknad.
Magnus Greko, VD, Opus Prodox AB

“ ”
 Stockholm har ju ingen mässa för oss inom bilverkstads-

branschen. Därför är detta ett initiativ som verkar mycket 
intressant. Självklart skulle vi besöka det här arrange-
manget.
Hans Fredlund, teknisk chef, Kindwalls AB

“ 

”



easyFairs® PACKAGING INNOVATIONS features 
free learnShops – independent mini-seminars designed 
to convey actionable information in short time slots, 
to ensure maximum circulation around the show fl oor. 
Typical themes covered will include :

Brand management

Observing consumer behaviour

New printing technologies

Using colour to appeal to different consumer seg-

ments

Trends in biopolymers

Perhaps you would like to invite a customer to present 
a case study: it is the ideal opportunity to raise profi le 
for your products and solutions. 
Get in touch with Juande Ramos on 091 550 1650 for 
further information.

Utställarna visar

- Verkstadsutrustning

 - Lyftar

 - Handverktyg

 - Svets

 - Reservdelar

 - Däck & fälgar

 - Verktyg

 - Bilel & datautrustning

 - Test- & diagnosinstrument

 - Förbrukningsmateriel

 - Ytbehandling

 - Biltvättar

 - Styling

 - Bilvård

 - Tillbehör

 - Tjänster

Varför ställa ut?

 - easyFairs genomför årligen 25 säljevent i Norden, över   
 2500 ledande företag deltar

 - Säljeventens fokus ligger på att göra affärer

 - En heltäckande och regional mötesplats i Mälardalen för  
 bilverkstäder

 - Statistik från tidigare easyFairs arrangemang visar att   
 82 % av besökarna gör affärer i anslutning till eventet

 - easyFairs genomför en massiv marknadsföringskampanj   
 för att locka rätt besökare

 - Lätt att komma till Kistamässan

 - Branschens viktigaste beslutsfattare bjuds personligen 
 in via telefon

IF ONLY ALL TRADE SHOWS WERE THIS EASY ! 

Besökargrupper
 

 - Företagsledning, verkstadsägare
 - Verkstadschefer / verkstadsansvariga
 - Försäljningsansvariga / kundansvariga
 - Mekaniker
 - Lackerare
 - Utveckling
 - Konstruktion
 - Tekniker, ingenjörer
 - Inköpare

Boka din monter online på 
easyFairs.com eller ring 

031 - 89 41 00

Träffa 

rätt 

besökare!

Leverantörer tycker
 
 Det behövs verkligen en säljmässa i Stockholm som direkt 

riktas till bilverkstäder och bildemonterare. Verkstäderna 
behöver möta leverantörer för att få aktuell information och 
kunna följa med i utvecklingen.
Sten Johansson, försäljningschef, Wallmek AB

 Det behövs en säljmässa för vår bransch, det ger oss 
möjlighet att hitta verkligt intresserade kunder. Den här 
sortens arrangemang är kostnadseffektiva och ger bra 
kontakter.

 Ingvar Sandberg, Sverigeansvarig, Gesab

“ 
”

“ 
”

Bilverkstäder tycker

En bilverkstadsleverantörsmässa i Stockholm är helt rätt 
tänkt. Stockholmsregionen har många verkstäder och det är 
alltid viktigt att ha koll på utbudet. En säljmässa vore bra, 
bl a med verktygsleverantörer. Jag skulle absolut besöka den 
mässan.
Mikael Formell, servicemarknadschef, Europeiska Motor AB

 Teknikutvecklingen av verkstadsutrustning går snabbt och vi 
behöver därför se utbudet allt oftare. En säljmässa för vår 
bransch i Stockholm är intressant, inte minst för vår 
personal som enkelt och tidsmässigt snabbt kan besöka den 
här mässan.
Karl-Gustav Lindahl, Servicemarknadschef, VAG

“ 

”
“ 

”

Köpstarka besökare

Intresserade besökare

Enbart branschfolk



 www.easyFairs.com IF ONLY ALL TRADE SHOWS WERE THIS EASY ! 

Mer information kan du få via easyFairs lokala kontor eller besök: 

www.easyFairs.com/contactus

Sverigekontoret:  031-89 41 00

Huvudkontor Bryssel : +32 (0)2 740 10 70

Boka nu !

Säljare  Therese Söderström

Telefon   031 - 89 41 06  

E-mail   therese.soderstrom@easyFairs.com

Praktisk information
12-13 januari 2010 

Kistamässan, Stockholm

Arrangör :  easyFairs Scandinavia AB

F O Petersons gata 24 

421 31 Västra Frölunda - Sverige 

Boka din monter online på easyFairs.com 

eller på telefon : 031 - 89 41 00

Allt-i-ett paket
För att ställa ut köper ni till en mycket låg kostnad ett färdigt allt-i-ett 
modulpaket. Inga överraskningar, inga merkostnader - bara enkelt, 
snabbt och kostnadseffektivt. Det är bara att dyka upp och göra affärer!

     Allt-i-ett modul
Golvyta, vita väggar, blå matta, ett eluttag 220V, ramp med en skylt 
med ditt företagsnamn och städning.
 

     Möbler
En spotlight per 4 kvm, två stolar och ett bord.

     Verktygslåda som ger rätt besökare till din monter
Se till att rätt besökare kommer till din monter, vi hjälper dig att 
maximera dina möjligheter. Du får 1000 fribiljetter och andra planer-
ings- och kommunikationsverktyg som hjälper dig att synas bättre före, 
under och efter mässan - allt för ett lyckat mässdeltagande. Ditt 
företagsnamn samt monternummer fi nns med i utställarlistan. Du får 

även möjlighet att deltaga på easyFairs kostnadsfria utställarkurs.

På easyFairs® BILVERKSTAD fi nns tre olika modulstorlekar att välja 
mellan. 

Priser

16 kvm: SEK 35 200

20 kvm: SEK 44 000

24 kvm: SEK 52 800

Vid beställning av hörnmonter tillkommer SEK 2 500. 

Max 4 moduler kan beställas. Alla priser är exklusive moms.

Boka tidigt

för bästa

läget!

Andra easyFairs säljmässor i Europa

easyFairs erbjuder tids- och kostnadseffektiva säljmässor i fl era 
europeiska länder – med minimal insats öppnas möjligheter för att 
utveckla ert företags verksamhet på nya marknader.

easyFairs® PPT FOOD   
Utrecht 04-05/02/2009

easyFairs® MAINTENANCE  
Zurich 11-12/02/2009

easyFairs® ANTRIEBSTECHNIK 
& INSTANDHALTUNG  
Dortmund 17-18/02/2009

easyFairs® MAINTEC 
Birmingham 17-19/03/2009

easyFairs® INDUSTRIE & MILIEU  
Antwerp 18-19/03/2009

easyFairs® SOLIDS  
Antwerp 24-25/03/2009

easyFairs® MAINTENANCE 
Antwerp 24-25/03/2009

easyFairs® AUTOMATION  
Malmö 01-02/04/2009

easyFairs® INDUSTRI & MILJÖ  
Malmö 01-02/04/2009

easyFairs® UNDERHÅLLSTEKNIK  
Malmö 01-02/04/2009

easyFairs® FOOD & PHARMA PACK  
Malmö 01-02/04/2009

easyFairs® LIVSMEDELSPRODUKTION 
Malmö 01-02/04/2009

easyFairs® PHARMA PRODUCTION
Malmö 01-02/04/2009

easyFairs® MOCON  
‘s-Hertogenbosch 08-09/04/2009

easyFairs® PROCESSING  
Namur 06-07/05/2009

easyFairs® INDUSTRIE & 
ENVIRONNEMENT  
Namur 06-07/05/2009

easyFairs® MAINTENANCE  
Namur 06-07/05/2009

easyFairs® INDUSTRIE & MILIEU 
Rotterdam 13-14/05/2009

easyFairs® MOCON-HYDROMECH 
Brussels 14-15/10/2009

easyFairs® SCHÜTTGUT   
Dortmund 04-05/11/2009

easyFairs® POLYMER INNOVATIONS 
Birmingham 11-12/11/2009

easyFairs® PPTFOOD Zwolle  
Zwolle 18-19/11/2009

easyFairs® SOLIDS 
Rotterdam 25-26/11/2009

För aktuellt mässprogram, besök www.easyFairs.com

Fler bilverkstäder tycker

Jag skulle gärna besöka en mässa för bilverkstäder här i 
Stockholm. Det är alltid intressant att se nya grejer i 
verkligheten.
Kristian Schildt, verkstadsinnehavare, Bilskadespecialisten, 

Bromma

Vi besöker gärna en bilverkstadsmässa när den går här i 
Stockholm. Det ger oss möjligheten att se ett aktuellt utbud 
inom verkstadsutrustning utan att behöva resa bort.
Johan Rönn, VD, Lennart Rönn Bil AB

Det är jätteintressant med en bilverkstadsmässa i Stock-
holm. Branschen har många leverantörer och det blir allt 
svårare att ha koll på utbudet eftersom teknikutvecklingen 
går allt snabbare. Dessutom är det bra att möta olika 
leverantörer vid ett och samma tillfälle.
Fredrik Weilenmann, verkstadsägare, Autosöder AB

“ 
”

“ 
”

“ 

”


